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. DATOS GENERALES
1.1 ASIGNATURA: DERECHO COMERCIAL.
1.2 CODIGO: CDL803
1.3 CONDICION: OBLIGATORIO
1.4 PRE-REQUISITO: INTROD. AL DER. CONST. Y CIVIL.
1.5 N° HORAS DE CLASE: Teoria: 02

Practica: 02
Total de Horas: 04

1.6 N° DE CREDITOS: 03

1.7 CICLO: TERCERO (Ill)

1.8 SEMESTRE ACADEMICO: 2022 -B

1.9 DURACION: 17 SEMANAS

1.10 DOCENTES Dr. MERMA MOLINA, Guido.

Dra. CABRERA CHAUPIN, Saba Asuncién.

II.- SUMILLA

La asignatura de Derecho Comercial es de naturaleza teérico - practica, de caracter
obligatorio, que proporciona las herramientas teéricas y los instrumentos normativos
necesarios para comprender la dinamica comercial y empresarial, con la finalidad de
desarrollar la habilidad para identificar, formular y aprovechar oportunidades.

La asignatura esta organizada en cuatro unidades:

Unidad | . Introduccion al Derecho Comercial.
Unidad Il : Teoria General de los Contratos.
Unidad Il : Las Sociedades.

Unidad IV : Legislacion vinculada al Comercio.
[ll.- COMPETENCIAS DE LA ASIGNATURA

— COMPETENCIAS GENERICAS
Identifica, formula y resuelve problemas de su competencia con pensamiento critico e
iniciativa.

— COMPETENCIAS DE LA ASIGNATURA

e Analiza la realidad comercial y empresarial considerando los agentes intervinientes con
actitud critica.

e Respeta y cumple la normativa de naturaleza econémica con un marcado compromiso
con su medio sociocultural.

e Analiza e interpreta el funcionamiento de las instituciones mercantiles para sefialar sus
regularidades adoptando un compromiso ético.

¢ |dentifica y compara diversa normativa en materia comercial y empresarial mediando la
comprension y dotando de habilidad para investigar.



COMPETENCIAS ESPECIFICAS, CAPACIDADES Y ACTITUDES

COMPETENCIAS CAPACIDADES ACTITUDES
Pensamiento analitico y critico e Pensamiento analitico Actitud proactiva
e Pensamiento critico Practica de valores
Capacidad de liderazgo e Pensamiento critico Actitud Critica
 Pensamiento creativo Practica de valores
Autonomia e iniciativa personal En Investigac. Formativa Practica de valores

e Indagacion, sistematizacion | (responsabilidad)
e Analisis y pensam. critico.
Compromiso ético e Comprension Practica de valores
e Compromiso (honestidad)

V. PROGRAMACION POR UNIDADES DE APRENDIZAJE

UNIDAD I: INTRODUCCION AL DERECHO COMERCIAL.

DURACION: Semanas 1, 2,3y 4

Fecha de inicio: 22/08/2022 Fecha de término: 16/09/2022

CAPACIDADES DE LA UNIDAD: Ens. Aprend.: Pensamiento analitico y critico
Inves. Formativa: Indagacion.

PROGRAMACION DE CONTENIDOS:

Sem Contenido Contenido Contenido Indicadores de
Conceptual Procedimental Actitudinal Logro

- El Derecho Comercial. | Otorga informacién | Actitud Realiza la
ly - Los principios constit. | sobre la introduccion | proactiva identificacion del
2 del comercio peruano. | del Derecho alcance del curso

- El Comercio. Comercial en intervencion oral.

- Fuentes del Derecho

Comercial.

- Evolucion histérica. Analiza los aspectos | Actitud Identifica los
3y - Los actos de comercio. | basicos sobre los | proactiva aspectos  basicos
4 - La Empresa. que se ha construido del fundamento del

- EL Registro Mercantil la asignatura curso en practicas

escritas.

UNIDAD II: TEORIA GENERAL DE LOS CONTRATOS.

DURACION: Semanas 5, 6,7y 8

Fecha de inicio: 19/09/2022 Fecha de término: 14/10/2022

CAPACIDADES DE LA UNIDAD: Ens. Aprend.: Capacidad y liderazgo.

Inves. Formativa: Sistematizacion.
Sem Contenido Contenido Contenido Indicadores de
Conceptual Procedimental Actitudinal Logro
- Teoria General de los | Proporciona Actitud Realiza el
5y Contratos. informacion sobre la | Critica. reconocimiento y la
6 - El contrato y el | contratacion en diferenciacion de
documento. nuestro sistema | Identifica, los contratos

- La libertad vy los|legal, asi como analiza y | mediante la

contratos. distingue los procesa exposicion y

- Impedimentos, efectos | elementos desarrollo de casos

y duraciébn de los | caracteristicos a los practicos.
contratos. mismos.
- Los contratos clasicos. | Otorga datos sobre Formula y redacta
7 - Los contratos | los diferentes tipos | Actitud diferentes tipos de
comerciales. de contractos que | Proactiva. contratos,
- Los contratos | mas se usa en el desarrollando casos
modernos pais practicos.
8 EXAMEN PARCIAL




UNIDAD IIl: LAS SOCIEDADES.
DURACION: Semanas 09, 10, 11y 12.

Fecha de inicio: 17/10/2022

Fecha de término: 11/11/2022.
CAPACIDADES DE LA UNIDAD: Ens. Aprend.: Autonomia e iniciativa personal.
Inves. Formativa: Pensamiento critico

PROGRAMACION DE CONTENIDOS

Sem | Contenido Conceptual Contt_enldo Cor_1ten_|do Indicadores de
Procedimental Actitudinal Logro
- Las Sociedades. Otorga informacion Actitud Realiza la
09y | - LaSociedad Colectiva. sobre la teoria Critica. identificacion de la
10 |- LaSociedad en societaria  sefialando informacion sobre
Comandita. los aspectos basicos las sociedades con
- Otras formas societarias | sobre la empresa. casos practicos
- Las Sociedades Proporciona Formula y redacta
11y Anénimas. informacion sobre la Actitud problemas sobre
12 | - Los Contratos S.A. y otras Critica. las S.A. con casos
Asociativos. sociedades practicos.
- Nuevas Sociedades especiales.

UNIDAD IV: LEGISLACION VINCULADA AL COMERCIO.
DURACION: Semanas 13, 14, 15, 16y 17

Fecha de inicio: 14/11/2022

Fecha de término: 16/12/2022
CAPACIDADES DE LA UNIDAD: Ens. Aprend.
Inves. Formativa: Analisis.

PROGRAMACION DE CONTENIDOS

: Compromiso ético

Sem | Contenido Conceptual Contenido Contenido Indicadores de
Procedimental Actitudinal Logro
- El Cdédigo de Comercio. Otorga  informacion Realiza la
- LaLey del Mercado de sobre la legislacion | Responsabilidad | jdentificacion de la
13y Valores. vinculada al comercio, informacion sobre
14 |- Laley de Titulos instrumentando en el la legislacion
Valores. ejercicio diario de la mercantil
- ElCddigo del solucion de los desarrollando
Consumidor. problemas. casos practicos
- Las leyes sobre bancos Proporciona Formula y resuelve
y el sistema financiero. informacion sobre la | Responsabilidad | diversos
15y | - Lasentidades normativa vinculada al | y Honestidad | problemas sobre
16 reguladoras. comercio, aspectos
- Otras leyes comerciales | instrumentando en el comerciales
ejercicio diario de la aplicando la
solucion de los normativa
problemas. desarrollando
casos practicos.
17 EXAMEN FINAL




V.- ESTRATEGIAS METODOLOGICAS:
Segun la naturaleza del curso su desarrollo se efectuard de acuerdo a los siguientes
métodos:
Exposiciones magistrales con ayudas visuales y graficas
- Desarrollo de casos por el docente y por los alumnos
- Planteamiento y desarrollo de practicas calificadas
- Trabajo monografico y grupal sobre aspectos del curso y de Proyeccion y
Responsabilidad Social Universitaria.

VI.- MATERIALES EDUCATIVOS Y OTROS RECURSOS DIDACTICOS

Equipos Tecnolégicos: Computadora, software, USB.

Materiales Digitales: Diapositivas, videos, libros, revistas,
separatas y otros.

VIl.- EVALUACION

ASPECTOS CRITERIOS INSTRUMENTOS
CONCEPTUALES Conocimiento del tema Examenes escritos
PROCEDIMENTALES | Lectura, interpretacion y aplicacion. Casos practicos
ACTITUDINALES Practicas de actitudes y valores Vanre_icmn personal del
estudiante.

PRACTICAS Dominio de los temas Guias de practicas
PROYECCION Y Desarrolla una actividad que expone y Lista de Cotejo.
RESP. SOC. UNIV. reporta

EVALUACIONES PESOS Y COEFICIENTES
Examen Parcial (EP) 25%
Examen Final (EF) 30%
Evaluacion de Practicas Primera Parte 15%
Evaluacion de Practicas Segunda Parte 15%
Evaluacion Actitudinal 10%
Evaluacion por Responsabilidad Social 5%

NF = 0.25EP+0.30EF+0.15P1+0.15P2+0.10EA+0.05RS
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